
市民発電を始めよう！
－ 具体的なプロセスと実践例 －

２０１４年７月１２日 ご当地電力講座＠船橋

１．太陽光発電の基礎の「キ」（一般住宅の場合）

２．固定価格買取制度と市民共同発電事業

３．市民共同発電事業のプロセス

ＮＰＯ法人 太陽光発電所ネットワーク 東京地域交流会世話人 田中 稔

ＴＥＬ：０７０－６５５７－７９８４ メール：tanaka66@parkcity.ne.jp

４．今なぜ市民発電なのか？・・・目的と可能性



太陽光発電所ネットワーク（PV-Net）のご紹介

※ＰＶ ・・・ 太陽光発電のことを英語でPhotovoltaic powerといい、略して「PV」と呼ばれています。 → ＰＶ-Ｎｅｔ

地球温暖化防止、持続可能なエネルギー社会実現のため、太陽光発電をはじめとする自

然エネルギーの普及に取り組んでいる特定非営利活動法人（ＮＰＯ）です。2003年設立。

自宅に太陽光発電を設置している個人会員を中心に全国に約２６００名。

日本最大のＰＶユーザー団体でもあります。地域交流会＋全国事務局のネットワーク。

＜プロフィール＞

京都府福知山市出身。２児の父。日本生協連に20年在職。商品開発担当時代の“代表作”は

「CO･OP 電子レンジにも強いラップ」。 2007年、温暖化の深刻さを知り、自宅に太陽光発電と太陽熱

温水器を設置 ⇒ 自宅のＣＯ２排出量はマイナス1,000kg。2008年よりＰＶ-Ｎｅｔ東京地域交流会世話

人。 生協組合員向けのソーラー設置支援事業、セミナー講師、市民発電支援など。 2011-12理事。

●主な活動 ・相談室 ・・・ 設置検討時の助言や設置後のトラブル等の相談対応

・PV健康診断 ・・・ 自宅の発電状況を点検するツールを提供（会員向け）

・政策提言 ・・・ 国や自治体に政策提言、普及啓発事業の受託。

・市民発電所 ・・・ 出資型市民共同発電事業の支援。

●東京地域交流会では、太陽光発電入門セミナーや個人住宅向け設置検討アドバイス

事業、市民発電サポート事業などを実施しています。
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固定価格買取制度（Ｆｅｅｄ-Ｉｎ Ｔａｒｉｆ）

★屋根貸し方式＝複数設備で計１０ｋＷ以上 ⇒ ２０年。全量配線のみ。
買取価格と従来の発電コストとの差は全需要家が負担 ＝ 再エネ促進付加金

31

・・・ 再エネによる売電を一定期間、固定価格で買い取る制度
買取価格（税込）

～2009.10月 10年 11年 12年 13年 14年 15年 16年 17年 18年 19年 20年 21年 22年 23年 24年

買取価格（税抜）

～2009.10月 10年 11年 12年 13年 14年 15年 16年 17年 18年 19年 20年 21年 22年 23年 24年

24円

48円

42円

？

１０ｋＷ未満 … 期間１０年間。余剰買取。

11年目以降は未定。

37円
38円

↓固定価格買取制度（ＦＩＴ）

↓余剰買取

36円

40円

１０ｋＷ以上 … 期間２０年間。全量ｏｒ余剰。

32円

設備費用の低下に合わせて
買取価格を下げていく制度

？

↓固定価格買取制度（ＦＩＴ）
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市民共同発電事業のしくみ

②発電したグリーン電力をご近所に供給 ⇒ 地域の節電に貢献

③売電収益を出資者に分配 ⇒ （たぶん）貯金よりもチョットお得（元本保証はなし）

配当利回り ５年：０．５％ ～ １０年：１．０％ ～ ２０年：２％ 前後

④停電時も昼間は少し電気が使えます ⇒ 非常用電源として

※基本は全量売電・２０年



事業プロセス① 設置場所探し ・・・ これがたいへん

◆長期間、安定して借りられる場所 ・・・ 途中で撤去＝事業終了

公共施設 ＞ 民間施設 （法人 ＞ 個人）

◆啓発効果 ・・・ パネルやモニターが見える、人の出入りが多い

◆設置費用 ◎傾斜屋根、折板屋根
○野立て（地上に。工法による。）
△陸屋根

★屋根・防水改修対応費用が必要な場合も（設置時・○年後）

◆１０ｋＷ以上 ⇒ 買取期間２０年
10ｋＷ未満しか載せられない屋根はどうするか．．． ⇒ 後で

※ソーラーシェアリング・・・農地に支柱を立ててパネル設置。

賃貸借契約書

⇒ 事業化のメドが立ったら「賃貸借契約書」

※太陽熱温水器という選択肢
・介護施設などお湯をたくさん使う施設に設置してガス削減
・国から１／２補助金（ＮＰＯ等）

設置場所探し

設備選定

事業計画

事業計画書

プラン比較資料

※１００％自家消費で１／２補助金という選択肢
独立型再生可能エネルギー発電システム等対策費補助

◆賃借料 ・・・ 100円～200円／㎡



○最初から「２０年貸してください」と言わない方が良いかも．．．。

「２０年」は自分事として考えらない年数。責任感がある方ほど引かれてしまう。

⇒ 事業計画を提示する段階で、「投資回収に１５年以かかりますので契約は１０年

にしておいて、最長２０年まで自動更新で．．．」

※２０年契約でも中途解約の違約金条項を入れられなければ事業中断のリスクは、

１０年＋自動更新と実質的にはあまり変わらない可能性。

★事業中断リスクについては出資者に明確に伝えておく必要あり。

○賃借料

「毎年２万円」より、設置時に「ＬＥＤ照明４０万円分」、「屋根改修工事費一部負
担」などの方が価値があるかも。

○「なぜ、市民発電、再エネなのか？」を語る。

大きな経済メリットを提供して貸してもらう、ということは難しい。

経済的価値以前に、事業の意義を語り、共感を得る必要



事業プロセス② 設備選定
◆複数メーカー／複数販売施工業者から相見積が鉄則

・設置容量や発電量に差 ← パネル形状・性能

・ｋＷ単価に差 ← パネル価格（国内／海外）・施工方法

※陸屋根の場合、防水改修時に一撤去が必要な場合も

◆保証

・システム保証 ・・・ 機器全体 （10～15年）

・パネル出力保証 ・・・ 20～25年。90～70％以上。
★パネル出力保証保険

・施工補償 ・・・ 雨漏り等の施工ミス。

・災害保障（自損） ・・・ 台風、竜巻、雷、盗難．．．（地震除く）

※メーカー保証がない場合は損保会社の保険に加入

・第３者損害賠償責任保険 ・・・ パネルが飛んで．．．

◆比較検討 ⇒ 選定

・経済性 ・・・ 20年間の売電収入 ÷ 費用（初期＋追加）

・保証、アフター、信頼性（会社の長期存続可能性）．．．

賃貸借契約書

設置場所探し

設備選定

事業計画

事業計画書

プラン比較資料



シャープ
カナディアン

・ソーラー
三菱 パナソニック

10.01 ｋＷ 12.00 ｋＷ 11.00 ｋＷ 11.20 ｋＷ
アンカー ワイヤー固定 アンカー アンカー

10度 12度 10度 20度
設置費（概算見積） 3,900,000 円 4,977,000 円 5,010,000 円 5,250,000 円
★ｋＷ単価① 39 万円 41 万円 46 万円 47 万円

230,000 円 270,000 円 250,000 円 254,000 円
東京都補助金 1,001,000 円 1,200,000 円 1,100,000 円 1,120,000 円
基礎工事 含む 不要 含む 含む

3,130,000 円 4,050,000 円 4,160,000 円 4,380,000 円

年間発電量 10,042 kWh 12,100 kWh 11,250 kWh 12,000 kWh
9,442 kWh 11,500 kWh 10,650 kWh 11,400 kWh

売電収入／年 397,000 円 483,000 円 447,000 円 479,000 円
パワコン償却費 39,100 円 48,900 円 50,000 円 50,000 円
②分配可能額 343,400 円 419,600 円 382,500 円 414,500 円

9.1 年 9.7 年 10.9 年 10.6 年

防水工事費 1,850,000 円 不要 1,732,500 円 1,732,500 円

こらいら負担割合 60% 1,110,000 円 0 円 1,039,500 円 1,039,500 円

4,240,000 円 4,050,000 円 5,199,500 円 5,419,500 円

12.3 年 9.7 年 13.6 年 13.1 年

標準１０年（＋５年） １０年 １０年 １０年

公称出力×90%×
90%

97%－0.7%×年
11年＝90%以上
25年＝80%以上

10年→25年(80％） １０年

なし
あり。保険会社＝今
のところ欧米のみ。

なし なし

１０年（メーカー） １０年（販売店） １０年（メーカー） １０年（販売店）
１０年（メーカー） オプション（オリコ） オプション（販売店）
○柵の影響要確認 ○架台の高さで柵

の影の影響小
○将来の防水工事

○柵の影響要確認 ○柵の影響要確認
○見積工場、東都
生協

募集経費・ＰＶ-Ｎｅｔサポート料

提案メーカー

★回収年数（①÷②）

①初期費用
（設置費＋募集経費等－補助金）

設置容量

架台固定方法
パネル設置角度

年間売電量（発電量－自家消費）

備考

③初期費用＋防水工事費

★★回収年数（③÷②）

自然災害保障

システム保証

パネル出力保証

出力保証保険

施工保証



設置場所探し

設備選定

事業プロセス③ 事業計画
◆２０年間の収支を試算

・初期費用 ・・・ 設置費用、資金募集費用、事業開発費（★）

・ファンド組成 ・・・ １口金額×口数・期間・利回り
（例） お試しコース ５万円・５年・０．５％

標準コース １０万円・１０年・１．０％
次世代コース ５０万円・２０年・２．０％

※分配頻度 、元本据置期間・・・ 毎年？出資期間終了後一括？

・売電収入 ・・・ 経年劣化を考慮

・運営管理 ・・・ 賃借料、保険料、パワコン交換、管理事務費

・税金 ・・・ 法人税、事業税、法人住民税、固定資産税
事業計画

◆キャッシュフロー計画・返済計画

・売電収益をいつ、どのように分配できるか？（キャッシュ残高）

・収益が計画より少ない場合は損失をどう分配するか？（優劣）
事業計画書

★「事業開発費用」
・・・ 法人設立費用、ＰＶ-Ｎｅｔ東京のサポート料

⇒ 事業収益試算 ・・・ 出資募集の際の事業説明資料
・・・ 金融機関への協力依頼



武蔵野東学園 アイケイ・プランニング 試算条件

【初期費用】 200 50 【売電収入】
12.00 ｋＷ 36 円／kWh

15.0% 990 kWh／年・ｋＷ

パネル総面積 80.0 ㎡ 1.5%／年

100.0%

975 kWh／年・ｋＷ

0.5%／年

①設備費用（税込） 0 kWh／年

375,000 円 12 ヶ月

4,500,000 円

12,000 円 【運営管理費用】
0 円 設置床面積

0 円 ●賃借料 200 円／㎡・年 16,000 円／年

4,512,000 円

②事業開発費 ●パワコン交換費用 5.5kW 2

50,000 円 パワコン交換費用 300,000 円 600,000 円

サポート料 20,000 円／kW 259,200 円 パワコン寿命 10 年

150,000 円 パワコン修繕積立金 60,000 円／年

信託手数料 5% 260,000 円

719,200 円 ●保守費用（パワコン除く）

点検費用 ／10.0kW・年 30,000 円／年

★設置費用計（①＋②） 5,231,200 円 保守費用（保証期間後 0.0% 0 円／年

定額法償却率 0.059 265,412 ●撤去・廃棄費用 0% 0 円／年

定率法償却率 0.118

改定償却率 0.125 ●管理費

償却保証率 0.04038 自然災害 50 円／㎡・年 4,000 円／年

償却保証額 182,195 損害賠償 200 円／㎡・年 16,000 円／年

保険料計 20,000 円／年

印刷製本費 0 円／人・年

郵送料 0 円／人・年

報告頻度 0 回／年

１人あたり／年 0 円／年

配当事務費 振込手数料 0 円／人・年

物件費 0 円／年

人件費 0 円／年

小計 0 円／年

PVN会費 ＰＶ健康診断 0 円／年

【設置費用】 経年劣化率（※２）

設置容量 売電単価（税抜き）

モジュール変換効率 平年発電量発電量/kW（※１）

日射量等安全率

設置場所面積 パネル実出力（公称比）

初年度計画発電量/kW

自家消費量

設置費単価／ｋＷ １年目営業月数

設備費

東電負担金

基礎・防水工事費

足場代

設置費計

募集経費

小計

保険料

発電レポート

運営管理費



口数 0 口 ・法人税＝課税所得×法人税率

金額 0 円 中小法人15％＋復興増税10％

１口金額 100,000 円 ・法人事業税＝売電収入×税率

予定配当利回 1.50% （電気供給業は収入割）

期間from 1 年 ・地方法人特別税＝法人事業税×税率

期間to 15 年 ・法人都民税（法人税割）＝法人税×税率

人数 0 人 ・法人市民税（法人税割）＝法人税×税率

口数 0 口

金額 0 円 0%

③市民出資（無配）

１口金額 10,000 円

予定配当利回 0.00%

期間from 10 年

期間to 10 年

人数 0 人

口数 0 口

金額 0 円 0%

④市民出資（有配） 一般出資者数 42 人

１口金額 50,000 円

予定配当利回 0.50%

期間from 1 年

期間to 5 年

人数 10 人

口数 10 口

金額 500,000 円 10%

１口金額 100,000 円

予定配当利回 1.00%

期間from 1 年

期間to 10 年

人数 17 人

口数 17 口

金額 1,700,000 円 33%

１口金額 200,000 円

予定配当利回 2.00%

期間from 11 年

期間to 20 年

人数 15 人

口数 15 口

金額 3,000,000 円 58%

市民出資計 5,200,000 円

Ｂ：標準コース

Ｃ：次世代コース

適格投資家出資

無配当出資

Ａ：お試しコース



売電収入（税込） 455,000 461,000 459,000 456,000 454,000 443,000 431,000 419,000 8,819,000

1 年目 2 年目 3 年目 4 年目 5 年目 10 年目 15 年目 20 年目

収益計 455,000 461,000 459,000 456,000 454,000 443,000 431,000 419,000 8,819,000

運営管理費 事業開発 募集・実務支援 719,200 719,200

点検・保守 小計 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 330,000 30,000 1,200,000

パワコン交換 300,000 600,000

点検 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 600,000

保守（パワコン除く 0 0 0

運用管理 小計 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 720,000

運営管理費計 785,200 66,000 66,000 66,000 66,000 66,000 366,000 66,000 2,639,200

原価償却費 取得価額 0

調整前償却額

償却限度額 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 0 4,512,000

費用計 1,050,612 331,412 331,412 331,412 331,412 331,412 631,412 66,000 7,151,200

営業利益 -595,612 129,588 127,588 124,588 122,588 111,588 -200,412 353,000 1,667,800

損益計算書

1 年目 2 年目 3 年目 4 年目 5 年目 10 年目 15 年目 20 年目

借入 0 口 １口元本償還 0 0 0 0 0 0 0 0 0

１口利息 0 0 0 0 0 0 0 0 0

１口分配額 0 0 0 0 0 0 0 0 0

適格投資家① 0 口 １口元本償還 6,667 6,667 6,667 6,667 6,667 6,667 6,667 0 100,000

１口利息 1,500 1,400 1,300 1,200 1,100 600 100 -0 12,000

１口分配額 8,167 8,067 7,967 7,867 7,767 7,267 6,767 -0 112,000

無配当出資 0 口 １口元本償還 0 0 0 0 0 10,000 0 0 10,000

１口利息 0 0 0 0 0 0 0 0 0

１口分配額 0 0 0 0 0 10,000 0 0 10,000

Ａ：お試し 10 口 １口元本償還 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 0 0 0 50,000

１口利息 250 200 150 100 50 0 0 0 750

１口分配額 10,250 10,200 10,150 10,100 10,050 0 0 0 50,750

Ｂ：標準 17 口 １口元本償還 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 0 0 100,000

１口利息 1,000 900 800 700 600 100 0 0 5,500

１口分配額 11,000 10,900 10,800 10,700 10,600 10,100 0 0 105,500

Ｃ：次世代 15 口 １口元本償還 0 0 0 0 0 0 20,000 20,000 200,000

１口利息 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000 2,400 400 62,000

１口分配額 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000 4,000 22,400 20,400 262,000

●元本返済計 270,000 270,000 270,000 270,000 270,000 170,000 300,000 300,000 5,200,000

●利息・配当計 79,500 77,300 75,100 72,900 70,700 61,700 36,000 6,000 1,031,000

●元本＋配当 349,500 347,300 345,100 342,900 340,700 231,700 336,000 306,000 6,231,000

返済・配当

1 年目 2 年目 3 年目 4 年目 5 年目 10 年目 15 年目 20 年目

税引き前当期剰余 -675,112 52,288 52,488 51,688 51,888 49,888 -236,412 347,000 636,800

営業ＣＦ 原価償却費 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 265,412 0 4,512,000

租税公課 124,946 -81,391 -57,316 -50,678 -44,952 -25,413 -15,461 -85,433 -577,047

投資ＣＦ 取得資産 0 0 0 0 0 0 0 0 -4,512,000

財務ＣＦ 収入 0 0 0 0 0 0 0 0 5,200,000

返済 -270,000 -270,000 -270,000 -270,000 -270,000 -170,000 -300,000 -300,000 -5,200,000

増減 -554,754 -33,691 -9,416 -3,578 2,348 119,887 -286,461 -38,433 59,753

残高 133,246 99,555 90,140 86,562 88,910 658,380 62,610 59,753 59,753

キャッシュフロー計算書



設置場所探し

設備選定

事業プロセス④ 資金集め

◆出資 ･･･ 金融商品取引法の集団投資スキーム持分、ファンド

①第２種金融商品取引業者に募集委託
・募集手数料が高い（売電収入比１０～１５％）
・市民発電団体自身は募集活動ができない

②適格機関投資家等特例業務（適特）による自己募集

・金融機関の出資が条件。６ヶ月で４９人まで自己募集ＯＫ。
★８月～規制強化予定＝「個人は資産1億円以上の人」

※無配当出資＝収益分配上限が元本までなら金商法対象外

★事業リスク＝出資者

事業計画

◆寄付 （例）1口1000円。気持ちだけでも参加、応援。

資金集め

◆市民信託 （ＮＥＣＯ：自然エネルギー共同設置推進機構）
・非営利性を徹底すれば信託業に該当せず＝免許不要。
・融資併用不可、等の制約。業務支援料は売電収入比３％程度
★事業リスク＝出資者（委託者）契約関連書面

募集資料・広告

◆擬似私募債 支援者等からの借入。★事業リスク＝事業者

◆パネルオーナー制 （株式会社市民ソーラー）
・市民にパネル分譲、と同時に借り受け。賃借料定額払い。
★事業リスク＝事業者



設置場所探し

設備選定

事業プロセス⑤ 設置・稼働
◆設置工事 ⇒ 東京電力との「連系」 ＝ 発電開始

・・・ 連系立ち会いくらい

事業計画

出資募集

設置・稼働



設置場所探し

設備選定

事業プロセス⑥運営・保守～⑦事業終了

事業計画

出資募集

設置・稼働

運営・保守

事業終了

◆発電状況点検 ・・・ 不調に気づいたら業者さんに点検依頼

◆出資者フォローが重要 ⇒ 次の出資、口コミで拡散

・「発電レポート」、イベント案内など

◆収益分配・会計・税務申告 ・・・ 区分経理、分別管理

◆事業終了

・事業終了後は設備を撤去するのか、無償譲渡するか？
・・・ 事業開始時に決めておく。
いずれにせよ１０～２０年間、最低限の運営・保守継続が必要。
⇒ 持続する組織を作っておく必要。



意識が
高い人

意識が
高い人

ふつうの人

関心が低い人

市民発電という
ツール・メディア

「今のままでは...」

情報伝達

Make the Roots for Make the Rule

事業の目標・評価尺度
はｋＷでなく緑化人数

ふつうの人に
アプローチ

目的：安心で持続可能なエネルギー社会を次の世代に

「市民発電所を作ること」が目的．．．ではありません

電気温水器
新設禁止条例

新築住宅には
ｿｰﾗｰ検討義務

Act Locally

○○○ ×××民意

＝市民節電所

事業収益は、継続的な活動
のための手段･条件



流山市 環境講座
「節電対策に緑のカーテン作り！」

（実施：ＮＰＯ温暖化防止ながれやま）

総勢５００名を超える参加者

当日会場で先着順に受講券（苗引換
券）を３７０名分（各回１８５名）配布し
ましたが直ぐに満席となってしまいま
した。講座終了後に受講券と引き換
えにゴーヤ苗と森のエコ堆肥が配布。

「ちょっとお得」があると、

「ふつうの人」が結構来る！

１０ｋＷでも20年で
６００万円の事業規模
⇒ 募集インセンティブ
10万円は捻出可能

「ふつうの人にアプローチ」 事例①



朝１０時に２００人の行列

「ふつうの人にアプローチ」 事例② 64



（補足）総論賛成・各論．．．

例１：説明会参加者から抽選で１０名に商品券５，０００円分プレゼント

・「お金で釣るなんてとんでもない！」

・「お金は露骨で抵抗感があるから、省エネ家電クーポンは？」

例２：出資配当利回りの設定

・「元本を返すだけでよいのでは？」

・「国債よりリスクは高いんだから、国債利回り ＋２％程度で...」

「ふつうの人の参加を増やそう！」という基本方針にはみんな賛成。

具体的な事業設計に入ると、意見が分かれる場面あり。

※何が正解か言えないことは、一定議論したら「やらない」ではなく一度やってみる。

※「声が大きい人」の意見に流されないよう、運営に配慮する必要 ⇒ 全員の意見
声が小さい人の意見に、貴重な示唆が含まれている場合が少なくない。



「情報伝達」による「意識啓発」の試み

太陽光発電 入門
２０１３年８月２４日 東都生協 設置者宅見学会＆入門セミナー

１．基本的なしくみ ・・・発電・自家消費・売り電・買い電

２．ソーラーライフ ・・・ 設置すると何が変わる？

３．太陽光発電の基礎知識 ・・・ 費用は？ 保証は？

４．「わが家に最適なソーラー」の選び方

５．今なぜ、ソーラーなの？

NPO法人 太陽光発電所ネットワーク（略称：ＰＶ-Ｎｅｔ） 田中 稔
＜お問合わせ先＝自宅＞ ＴＥＬ：０４２２－４９－３７５５ メール tanaka66@parkcity.ne.jp

－ ２０１２年、わが家のＣＯ２排出量は、マイナス１，０３５ｋｇ でした －
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過去130年間の平均気温上昇は ＋0.9℃。

１０００年間の気温変動の幅は、±０．５℃以内

地球の気温はどれくらい上がる？

ＩＰＣＣ（気候変動に関する
政府間パネル）５次報告

４.８℃

０.３℃

最悪予測

最良予測

2100年までに何℃上がるか．．．？

「今のまま」だと
最悪予測ペース

２１００年 ・・・

74

今年産まれた子は８６才



Point of No Return（元に戻せなくなる限界）

不可逆的気候変動

（出典：スターンレビュー）

未曾有気象

気候変動

＋４℃ ＋５℃

生態系

＋２℃

食糧

水

産業革命前からの

気温上昇幅

＋５℃

＋１℃

＋６℃＋１℃ ＋２℃ ＋３℃ ＋４℃

＋６℃＋３℃

多くの途上国で収量が減る

飢餓人口が増える （半数はアフリカと西アジア）

全ての地域で収量が減る

水利用に大きな変化

 →　水不足１０億人

　　海面上昇　→　島、臨海部の都市が水没

山岳氷河が減少～消失

水不足進行

　　　　　　生態系の大多数は現状維持が不可能に。絶滅種も増える。

珊瑚礁壊滅 アマゾン森林崩壊

グリーンランドの氷床が溶融

台風強大化、豪雨・洪水、干ばつ、熱波、森林火災．．．

自然界のＣＯ2吸収量減少、メタン放出

・・・　ポジティブ・フィードバック（加速的悪循環）の拡大

南極の氷床が溶融・海流循環の構造変動

温暖化は人災。
損得以前に

倫理の問題。

「手遅れ」に
なりかねない

このまま温暖化が進むと．．．．
今このへん

★
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太陽光発電セミナー後のアンケート 「どの内容が参考になりましたか？」

「ふつうの人」の４～５割の人が「こんなに深刻とは．．．」
・・・ 少し、グリーン化



情報伝達の試み

温暖化学習会の啓発効果 … 問題は「ふつうの人」の参加が少ないこと

Ｂｅｆｏｒｅ
30%

65%

5%
深刻な危機感を感じていた

漠然とした不安を感じていた

不安や懸念はあまり（まった
く）感じていなかった

Ａｆｔｅｒ

77%

23%
危機感、問題意識
が強くなった

あまり変わらない

アンケートを取り、分析し、共有しましょう。

定量化できることは定量化。視覚化できることは視覚化。

・・・ 感覚とのズレ、メンバー感の認識一致。



組織づくり

設置場所探し

設備選定

事業計画

出資募集

設置・稼働

運営・保守

事業終了

準備

事業を始める前に、組織づくり

◆基本問題論議は、「アウトプット」を意識して

⇒ 「設立趣旨書」や「定款」、「事業計画」にどう書くか、具体的に。

抽象論、一般論、べき論の空中戦は、あまり生産的でない。

◆本来は、「設置場所探し」に入る前に組織（法人）設立が望ましい

・目的や方針、活動内容についてメンバーが共有

・ 団体紹介パンフ＝「私たちはこういう者です」 ⇒ 協力依頼

※具体的な事業検討の中で論議が深まる、という場面も。

◆会員拡大・リクルート、組織の新陳代謝に相当意識的に取り組む必要

・・・ つい、気心の知れた仲間内だけで、やり慣れた今までのやり方を
続けてしまいがち。「２０年持続する組織」づくりが必要。
多摩エネ協はイベント後、参加者に電話入れ。30人→170人。

◆政策提言

・・・ 脱原発にせよ脱温暖化にせよ公的ルール・制度が決定的に重要
⇒ 「市民（参加）によるルール作り」も活動に

◆市民発電に取り組む意義、目的と評価尺度の論議・共有は重要

・・・ ここがきちんとできていないと、「手段」が「目的」化する、
自己満足に陥る、数年で疲れる・飽きる

82

◆法人形態 ･･･ ＮＰＯ？社団法人？合同会社？



設置場所探し

設備選定

事業計画

出資募集

稼働・運営

啓発

方針・計画

評価

仲 間 を 増 や す

最 終 目 標 到 達 可 能 性

設置場所探し

設備選定

事業計画

出資募集

稼働・運営

啓発

方針・計画

評価

・ ・ ・



自宅に設置できる人 ⇒ 個人発電／設置できない人 ⇒ 市民共同発電

※こがねい市民発電チラシより



「みんなでメガソーラー」という発想
●自宅に設置する個人発電も市民発電

４ｋＷ×２５０軒＝１０００ｋＷ

個人発電所 ＋ 市民共同発電所 ＋ 節電所

⇒ （仮想）市民メガソーラー

●個人の自宅設置も市民発電事業で推進・サポート

・基礎知識の提供、啓発活動

・安心な販売施工業者の紹介

・客観的な比較検討情報提供、助言

⇒ 安心して設置検討 ～ 設置後の満足 → 口コミで拡大

⇒ ソーラー生活を体験した人は、市民発電に協力の可能性

⇒ こまめな活動が可能。Ｐｏｓｔ－ＦＩＴ の収益事業としても。

87



↓パワコン交換費含まず

年間光熱費 発電量
削減額 10年 20年 ＣＯ2削減

13.5万円 141万円 297万円 －

○○ソーラー 3.73kW 160万円 7.4万円 152万円 39万円

160万円 7.4万円 152万円 ▲14.4万円 ＋6万円 ▲120万円 ▲2.5 ﾄﾝ

□□エコライフ 3.06kW 132万円 6.1万円 126万円 39万円

132万円 6.1万円 126万円 ▲11.3万円 ＋10万円 ▲94万円 ▲2.0 ﾄﾝ

△△エナジー 3.39kW 160万円 5.1万円 155万円 43万円

160万円 5.1万円 155万円 ▲12.2万円 ＋30万円 ▲78万円 ▲2.1 ﾄﾝ

●● さま

152万円 204万円
② Ｂ社

11.0年 2.2万円

合計

ソーラー設置プラン比較資料

今のままとの差⇒

3,439kWh178万円

今のままとの差⇒

11.0年 -0.9万円 147万円

2,630kWh

初期費用
回収年数

ｋＷ単価
（税抜）

設備費＋電気代累計設備
容量

① Ａ社
合計

今のままの電気代

自己
負担額

プラン メーカー 販売店 補助金
設置費
(税込）

④ Ｃ社
13.0年 1.4万円

合計 今のままとの差⇒

172万円 220万円 2,855kWh

↓パワコン交換費含む

●●市民発電

啓発情報（パンフ・セミナー）

支援

比較検討支援

１０年 ２０年
自己負担 プランＡ１ プランＡ２

０円 プランＢ１ プランＢ２初期費用

売電買取期間

90

募集経費

斡旋料

ＰＶｰ
Ｎｅｔ

募集

提案依頼

設置プラン提案

委託

住宅ソーラー 個人設置支援事業のしくみ

市

民

依頼

下見訪問（設置条件・希望条件）

提案依頼

ソ
ー
ラ
ー
販
売
施
工
店
（
２
～
３
社
）

販売施工（個人設置）

市
民
発
電
支
援
セ
ン
タ
ー
（
中
間
支
援
組
織
）



■「今のまま」の光熱費等

電気 ※CO2排出係数＝全電源平均を使用。

■昼間の消費電力の割合 少なめ ■発電量試算のもととなる日射量観測地点 府中

■電気代・ガス代の上昇率 年1.0% ■ソーラー導入後の省エネによる削減 電気 5% ガス 0%

↓修理・交換費用含まず

発電量

10年 20年
ＣＯ2削減

効果

12.9万円 135万円 284万円 －

太陽光発電 Ａ社 3.37kW 171万円 51万円 8万円 163万円 48万円

171万円 - 8万円 163万円 ▲13.2万円 ＋28万円 ▲64万円 ▲3.1 ﾄﾝ

太陽光発電 Ｂ社 4.17kW 204万円 49万円 10万円 193万円 46万円

204万円 - 10万円 193万円 ▲16.7万円 ＋24万円 ▲87万円 ▲3.8 ﾄﾝ

太陽光発電 Ｃ社 4.32kW 184万円 43万円 11万円 173万円 40万円

184万円 - 11万円 173万円 ▲17.2万円 ▲2万円 ▲115万円 ▲3.9 ﾄﾝ

太陽光発電 Ｄ社 3.61kW 140万円 39万円 9万円 131万円 36万円

140万円 - 9万円 131万円 ▲13.8万円 ▲9万円 ▲102万円 ▲3.2 ﾄﾝ

※電力のCO2換算係数＝火力平均を使用↑　

【注】 ○平年日射量で試算していますが、実際の発電量は年によって最大±１０％前後増減します。月ごとの変動はさらに大きく、±２０％以上増減する場合もあります。

○「今のままの電気代」は過去２年の消費電力量と、現在の電気料金から再計算しています。電気代が上がっているため、過去2年の実電気代より少し大きくなっています。

○建築図面からの概算寸法をもとに設計されておりますので、屋根寸法実測の結果、設置可能なパネル枚数が増減する場合があります。

○太陽光発電と同時に導入する「電力モニター」で消費電力が見えるようになると、通常は、設置前と比べて５～１５％前後くらい、節電が進みます。

国松さん宅の消費電力は年間５，４００kWh前後と推定されます。オール電化の一戸建としては非常に少ない方ですので、さらなる節電余地は少ないかもしれませんが、今回

は、ソーラー設置による節電促進効果を５％として試算させて頂きました。
【コメント】

電気料金の契約は今の「電化上手」から「ナイト１０　６ｋＶＡ」に変更された方が、使用電力量が同じでも電気代は若干、安くなると思われます。
プラン① シャープの単結晶パネルを南面、東面、西面で計３．３７ｋＷ設置するプランです。平年の発電量は年間３１００ｋＷｈ前後＝今の消費電力の６０％

近くとなる見込みです。
電気代削減効果（購入電気代の減少＋売電収入）は年１３万円前後となる見込みですので、１３年前後で初期費用を回収できる計算です。
ＣＯ２削減効果は年３トン前後 ＝ 一般家庭の世帯平均排出量の約６０％を削減できる計算になります。

プラン➁ シャープの高効率パネルを南面、東面、西面で計４．１７ｋＷ設置するプランです。平年の発電量は年間４０００ｋＷｈ前後＝今の消費電力の７５％
近くとなる見込みです。
電気代削減効果（購入電気代の減少＋売電収入）は年１７万円前後となる見込みですので、１２年前後で初期費用を回収できる計算です。
ＣＯ２削減効果は年４トン弱 ＝ 一般家庭の世帯平均排出量の約８０％を削減できる計算になります。

プラン③ パナソニックの高効率パネルを南面、東面、西面で計４．３２ｋＷ設置するプランです。平年の発電量は年間４２００ｋＷｈ前後＝今の消費電力の８０％

今のままとの差⇒

9.5年 -0.9万円 125万円 182万円 3,257kWh

設置
費用

ｋＷ
単価

設備
容量

④ ＬＩＸＩＬ
合計

3,114kWh219万円

今のままとの差⇒

13.0年 -0.4万円 163万円

② シャープ

① シャープ

今のままの電気代

自己
負担額

プラン メーカー 導入設備 販売店

合計

補助金

↓パワコンの交換費用含む

初期費用
回収年数

ｋＷ
単価

年間
光熱費

設備費＋光熱費の累計

ソーラー設置プラン比較表●●　さま
光熱費

128,771円
消費量 →　ＣＯ2換算

2,318 kg5,390kWh

③ パナソニック
10.1年 -4.3万円

合計 今のままとの差⇒

4,047kWh

合計 今のままとの差⇒

4,179kWh

159万円 197万円

133万円 168万円

-3.8万円12.0年
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中野・環境市民の会

としまでエネルギーを考える会市民のエネルギーひろば・ねりま

こだいらソーラー

都内各地の市民発電支援

こがねい市民発電

むさしの市民
エネルギー

みたか市民協同発電

94

八王子協同エネルギー

せたがや市民エネルギー

杉並・地域エネルギー協議会

多摩電力

足温ネット

エコメッセ

ＴＧＰＮ

エネシフくにたち

日野の水車活用
プロジェクト

発電中

法人設立

準備中

昭島？？



雑感
●市民発電は、「人のつながり」が命

・・・ 小平でも世田谷でも、人のつながりで設置場所を見つけた

・・・ 出資者も、人のつながりで集めていく部分が多い ×利回り

⇒ 「人のつながり」を増やして行くしかない。可能性は十分ある。

●「ふつうの人」へのアプローチと啓発プログラム開発が必須

・・・ “志民”だけの運動は限界。
・・・ 「お得」「メリット」がないと「ふつうの人」は来ない。
・・・ 「意識を変える」情報伝達コンテンツの開発も課題。

●ボランティアの制約・限界を踏まえつつ、マネジメントが必要

・・・ 「計画」をやりきろうという意識、評価尺度に照らした効果測定

●メンバーの多様性 ⇒ 様々な情報伝達ルート、発想の広がり

●リクルート意識 ・・・ 定年＆採用制度がないので相当意識的に．．．

●最終目的到達までのプロセス（仮説）を共有しておこう

・・・ ソーラーは「手段」。自己目的化は×。

●機関設計 ・・・ 参加しやすい会員制度、意思決定機関（参加と責任）


